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PRESENTACION DE LA ENAMI ENAMI

« ENAMI tiene como misién fomentar el desarrollo de la pequena vy
mediana mineria, brindando servicios de:

\ * Reconocimiento de recursos mineros
Aiica @ \ « Asistencia técnica y crediticia
« Compray procesamiento de minerales
» Comercializacion de productos mineros

 En resumen, la empresa tiene por objeto fomentar la explotacién vy
(alama beneficio de toda clase de minerales existentes en el Pais, producirlos,
concentrarlos, fundirlos, refinarlos e industrializarlos, comerciar con
ellos, como igualmente, realizar y desarrollar actividades relacionadas

con la mineria y prestar servicios en favor de dicha industria.

Tocopilla

Antofagasta

Taltal

El Salado

« ENAMI en sus mas de 54 anos de historia ha trabajado
permanentemente en el cumplimiento de su mision. Hoy, atiende a mas
de 1.200 productores activos, generando mas de 20.000 empleos
directos y aportando de manera importante al desarrollo de economias
de escala a nivel local y nacional.

La Serena
Coquimbo

(Cabildo

Ventanas

 La Empresa Nacional de Mineria (ENAMI) exporta anualmente 180 mil
toneladas de CuF, equivalentes aproximadamente US$ 1.600 millones.
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PRESENTACION DE LA ENAMI ENAMI

* De esta forma miles de productores
mineros a lo largo del territorio
nacional, logran acceder al mercado
de metales refinados en
condiciones de competitividad, a
precios de mercado.

«Financierito de
herramientas que
propendan al desarrollo del
sector

eTransformar los minerales
oxidados y sulfurados,
entregados por miles de
productores, en productos
comerciales.

« ENAMI es el Gestor de Politicas
Publicas de fomento y desarrollo del
Estado de Chile para la Pequefa y
Mediana Mineria, cuyo
protagonismo en el desarrollo de
este Sector, se reflejard en el
impulso al desarrollo, el crecimiento
y la competitividad de manera
sustentable de entidades
productivas que, por si mismas, no
pueden alcanzar esta posicion
debido a las limitaciones derivadas
del tamano.

e e

«Compra de minerales y
productos mineros en
condiciones de mercado y la
venta de los productos en
los mercados globalizados.



CONCESIONES MINERAS ENAMI ENAMI

Tabla N°125
Titulares con mayor cantidad de hectareas en concesiones de explotacién en el pais, 2013

Soquimich 5 A 2.861.157 20,06
2 Codelco 840.704 5,89
3 Minera Escondida Limitada 363.798 2,55
4 SCM Virginia 252.532 177
- 5 Enami 250.847 1,76
6 Antofagasta Minerals S.A. 231392 1.62
7 Compafia Minera Del Pacifico S.A. 205.788 1.44
8 Corfo 179.610 1.26
9 SCM Copiapd 155.634 1,09
10 CM Dofa Inés De Collahuasi SChM 155.295 1,09
11 Minera Meridian Limitada 132.830 0,93
12 Minera Las Cenizas S 4. 128.699 0,90
13 PCS Yumbes SCM 105.561 0,74
14 SCM El Morro 105.523 0,74
15 Cia. Mra. Carolina de Michilla 103.665 0,73
16 Cemento Polpaico S.A. 100.933 0,71
17 Compania Minera Casale 81.324 0,57
18 Vale Exploraciones Chile Ltda. 78.804 0,55
19 SCM El Abra F1.577 0,54
20 Angln American Sur 5.4, 74647 0,52
7.779.411 5453

_ 100 |

Fuente: SERMAGEOMIN
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ORIGEN DE LA PROPIEDAD MINERA ENAMI

El origen de la propiedad minera de ENAMI es variado esta determinado en su Politica

de Propiedad Minera.

Propiedad Minera proveniente
de estudios geoldgicos
alrededor de las Plantas de
ENAMI.

Propiedad Minera de
convenios con ENAMI,
(Sernageomin, FNDR,
CCHEN y Bienes
Nacionales.)

Propiedad Minera para
proteger Centros
Productivos de ENAMI

rlwr*f-
i ml"ﬂ,
NG =Y
- el :Eg
| =l ]l -
| Prapied
ENANH: I
QoS
A '

N
CATASTRO MIJERD %.
FROSFECTO CERRCRNEGRO

T N T

Propiedad Minera por

/ traspaso de CODELCO,
Ley 19.137

Propiedad Minera

proveniente de

Sociedades con ENAMI




ESTRATEGIA EN LA ADMINISTRACION DE LA PROPIEDAD MINERA

Tasacion del Activo
Minero de
Terceros

AREA
ESTIMACION DE
RECURSOS

Realizar o impulsar
prospecciones
mineras en
pertenencias
propias o de
terceros

AREA GEOLOGIA

Lineamientos
estratégicos

Unidad de Desarrollo
Minero

AREA
PROPIEDAD
MINERA

Administrar Activo
Minero de ENAMI
con eficiencia

AREA
INGENIERIA'Y
PLANIFICACION

Desarrollar
Proyectos IMineros
propios o en alianza

CON terceros

ENAMI




ADMINISTRACION PROPIEDAD MINERA ENAMI

En términos de clasificacién del destino de la propiedad minera de ENAMI, casi un 91,1% de las
concesiones de Exploracion y Explotacion se concentran en Negocios Mineros y menor proporcion de
solo un 1,86% en Fomento.

Concesiones Mineras (Hectareas)

Destino

Sociedades con

. . . s Desarrollo Productivo Proteccion Plantas
Concesiones REGION Negocios Mineros Participacion de v Total

ENAMI Pequeios Mineros Fundicion

Explotacion Region XV Y | 39.988 6.967 290 47.245
Region I 62.129 50 2.593 64.872

Region |II 60.05 3.067 2.346 3.015 68.443

Region IV 24.471 326 922 3.580 29.299

Region V, RM y X 23.012 275 1.957 420 25.664

SUBTOTAL 209.615 10.635 5.565 9.608 235.523

Exploracion Region XV Y | 5.400 - - - 5.400
Region I 2.600 - - 600 3.200

Region II 38.500 100 - - 38.600

Region IV 16.200 - - 16.200

Region V, RM y X 0 0

SUBTOTAL 62.700 100 0 600 63.400

Total 272.315 10.735 5.565 10.308 298.923
91,10% 3,59% 1,86% 3,45% 100,0%

Hectdareas Traspasadas desde CODELCO 119.393 39,9%
(Hectareas incluidas en el total anterior)
\ -




ADMINISTRACION PROPIEDAD MINERA ENAMI

« A simple vista el valor de la Cartera de Propiedad Minera de ENAMI se encuentra ese 90%
que conforman las concesiones de exploracion y explotacion categorizados como Negocios
Mineros, en este segmento es donde se encuentra la rentabilidad para ENAMI.

D. PLANTAS: ESTA AGRUPADA EN
SOCIEDADE PRODUCT“V 9.208
S; 10.535 \;5}565 PROSPECTOS
.
-
P3
Y e

DISTINTOS NIVELES DE INFORMACION Y TRABAJOS
GEOLOGICOS Y DE EXPLOTACION

AQUI ESTA EL VALOR DE
LA COMPANIA

« Lo anterior, implica categorizar la propiedad minera de ENAMI en los términos definidos en
el Codigo de Recursos y Reservas en el pais (si es posible), es decir, segmentarla en distintos
niveles de informacion y trabajos geologicos de explotacion, lo que lleva asociado distintos
niveles de riesgos, inversion y retornos esperados.




ADMINISTRACION PROPIEDAD MINERA ENAMI

DONDE LOS UBICAMOS EN LA LINEA DE RIESGO MINERO?

PROSPECTOS LA CONVERSIDN DE RECURSOS EN RESERVAS |

P2

P3

P4

AQUI ESTA EL
ACTIVO MINERO EXPLOTACION CERRO NEGRO

EXPLOTACION MINA PANULC




ADMINISTRACION PROPIEDAD MINERA

Re-categorizar todos los prospecto de la
cartera ENAMI en cuanto a su informacion
disponible y area de exploracion.

Activar dicha cartera invitando a terceros a
invertir en exploraciéon a 3 afos plazo y
realizar nuevos trabajos bajo normas de
valorizacion de activos mineros.

En lo posible llegar a un nivel de
informacion razonable de manera que al
final del proceso el prospecto posea mayor
informacion, menor incertidumbre y por
ende un mejor precio y/o valorizacion
como activo minero.

Mover a cada uno de los prospecto en el
corto plazo (3 afnos) a través de la recta de
incertidumbre de manera de mejorar su
valor o simplemente desecharlo como
activo para la compaiiia.

LA CONVERSIOM DE RECURSOS EN RESERVAS

RECURSO

Eonucos ] —

TRANSITO PROGRESIVO DE

PROSPECTO DIAGNOSTIQ@  PREFACTIBILIDAD  FACTIBILIDAD

AQUI ESTA EL

ACTIVO MINERO
ENAMI

—————___



PLAN DE ACCION ENAMI

“DESARROLLO MINERO DEL
ACTIVO” Integracion
vertical estratégica del
negocio minero (mina-
planta-fundicién de

concentrados) con el
PROSPECTO TRES PUNTAS |l PROSPECTO LAS HELADAS S Dlorteles existentes &
nuevos.
PROSPECTO TUINA || PROSPECTO TERESITA
PROSPECTO CUPRUM || PROSPECTO PICA
PROSPECTO RATONES || 'PROSPECTO LA DURA exeLoTAcoNMNAIEE

PROSPECTO LOLITO |@SPROSPECTO CONO AMARILLO

=0T U N I DAD D E EXPLOTACION MINA PANULCILLO |
DESARROLLO

PROSPECTO PISCIS |§ "PROSPECTO BLANCO

| MINERO

PROSPECTO EL PENON
“EXPLORACION

ESTRATEGICA DELACTIVO
MINERQO”. Definicion clara
del objetivo de la
exploracion apuntando
hacia descubrimientos
nuevos , aumento de
recursos mineros o
comprobacién de datos
existentes.

“PLANIFICACION
ESTRATEGICA MINERA”
como elemento esencial en
la gestion del activo minero
propio, alineando dicha
planificacion a los objetivos
estratégicos y de largo
plazo de ENAMI y sus
centros industriales.

|
EXPLORACION PA # EXPLORACION MERK r

“ —
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EXPLORACION SIERR_ —




OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI ENAMI

i > Greenfield * PROSPECTO FASE |

> Areas de interés “poco trabajadas” => PROSPECTO FASE II

> Areas de interés “trabajadas” ——————» PROSPECTO FASE IlI

' » Proyecto Minero > PROSPECTO FASE IV

Reconocimiento?

Geologia?

Geoquimica?

Geofisica? ACT'VAR LA

CARTERA
mejor valor por el activo
A

— ...

Objetivo: Obtener un




OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI ENAMI

PROPUESTA DE RE-CATEGORIZACION

>
R . 5 » Greenfield — PROSPECTO FASE |
econocimientos o _ T . _
Reconocimiento geoldgico preliminar de la propiedad minera .
Geologia? Nivel de Riesgo > 60%.
>
Geogquimica? > AREAS POCO TRABAJADAS — PROSPECTO FASE II
Levantamiento geoldgico de superficie, con muestreos geoquimicos en zonas favorables,
Geofisica? geofisica y estimacion de potencial . Nivel de Riesgo > 40%
>
> AREAS TRABAJADAS — PROSPECTO FASE lII
Prospeccidon: mas geofisica, zanjas, sondajes pilotos, Prospeccion avanzada, estudio de perfil
(sondajes de relleno, modelamiento, estimacién recursos, VAN) / Nivel de Riesgo = 30 — 40%.
» PROYECTO MINERO — PROSPECTO FASE IV >
_ Prospeccidon avanzada, estudio de perfil (sondajes de relleno, modelamiento, estimacion de

recursos, VAN), Estudios de pre factibilidad / Nivel de Riesgo = 15— 30%.

>

SSSSS ACTIVO MINERO DE ENAMI SSSSS CARTERA ACTIVA

e T ——




OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI ENAMI

CARTERA ACTIVA

Reconocimiento?

Geologia?

Geoquimica?

Geofisica?

MINIMO

P —

= > MODELO DE OPCION DE EXPLORACIONY

ASOCIACION N
|
ESPERADO
m— >
| Proyecto Minero? | IDEAL | > MODELO DE OPERACION Y/O NEGOCIACION
DIRECTA
v .l

SSSSS ACTIVO MINERO DE ENAMI $SSSS
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OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI ENAMI

CONCEPTUALMENTE
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OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI EINAMI

Términos Conceptuales
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RECONOCIMIENTO
Y GEOLOGIA




GEOFISICA




GEOFISICA




CAMPANA DE SONDAJES DIAMANTINOS ENAMI
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CAMPANA DE SONDAJES DIAMANTINOS ENAMI
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CAMPANA DE SONDAJES DIAMANTINOS ENAMI
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MODELAMIENTO E INGENIERIA EINAMI

MapExport2




INGENIERIA Y DISENOS ENAMI

MapExport2




INGENIERIA'Y DISENOS ENAMI

MapExport2




OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI ENAMI

Términos Conceptuales
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MODELO DE NEGOCIOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI

TERMINOS COMERCIALES ESTANDARES

» Se establece una inversion por hectarea del prospecto, donde el Explorador adquiere entre 51 y 90%
de la pertenencia al fin de 3 afos, pagando una tarifa anual a ENAMI, y comprometiéndose a gastos
anuales minimos de exploracion.

> 3 categoria de tarifas:

v Greenfield PROSPECTO FASE |
v' Area de interés “poco trabajada” PROSPECTO FASE I
v Area de interés “trabajada” PROSPECTO FASE IiI

> Con 3 alternativas:

v Alt. 1: Inversion referencial por hectarea donde Explorador obtiene un porcentaje en
participacion del proyecto y compromete inversion en el campo y pago a ENAMI.

v'Alt. 2: Mismo costo total por hectarea, mas “money in the ground”, participacion de ENAMI
mayor y pago de menos tarifa directa a ENAMI.

v'Alt. 3: Mismo costo total por hectarea, aun mas “money in the ground” y participacion de
ENAMI al 49% y pago muy baja de tarifa a ENAMI.

> ENAMI también obtiene un NSR (retorno neto de fundicidon) futuro si el proyecto se construye y
opera.

> ENAMI y el EXPLORADOR se asocian para vender el prospecto con mayor informaciéon y a un mejor
precio.




MODELO DE NEGOCIOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI

Participacion de terceros: Tarifas y Gastos Anuales (US$/ha)

Alt. 1 Alt. 2 Alt. 3 Alt. 1 Alt. 2 Alt. 1 Alt. 2
0 -PAF 20 15 10 25 20 40 35
12 30 25 15 120 100 150 100
Tarifa a ENAMI 24 80 50 25 200 150 300 135
36 140 100 35 350 300 550 370
Subtotal 270 190 85 695 570 1040 640
i 0 - PAF
minimos
12 130 110 65 150 200 300 400
24 200 250 350 275 300 500 600
“money in the 36
ground” 400 450 500 450 500 800 1.000
Subtotal
730 810 915 875 1000 1600 2000
VALOR TOTAL OPCION /ha 1.000 1.570 2.640
Explorador Adquiere 70% 60% 51% 90% 80% 90% 80%

+ Regalia: Net Smelter Return (NSR) o retorno neto de fundicién




MODELO DE NEGOCIOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI

CONCEPTUALMENTE

=

51%< PARTICIPACION < 70%
+ NSR a ENAMI

)
)

EXPLORADOR

80%< PARTICIPACION < 90%
+ NSR a ENAMI

gumm—

—

USS 1.000 por HA en 3 afios
ghsE

USS 1.570 por HA en 3 afios
?Ase \!

W USS 2.640 por HA en por 3 afios
ghSE



MODELO DE NEGOCIOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI

ENAMI

PROSPECTOS DE MEDIANO Y PEQUENO TAMANO (Cu, Au, Ag)

tipo PROSPECTO REGION h::::;:‘:?:;) GEAOCI).?)EGLI((::)O USS/HA INVION ANTECEDENTES
FASE Il LAGARTO 12 6.967 Vetas, mantos 1570 250,000 Para fases de exploracion
FASE| TALTAL 2° 1.500 vetas a definir fase prospeccion
FASE| BREAS 22 555 I0CG 250,000 Exploraciény prospeccién
FASE| IGUANA 22 518 Vetas, mantos 250,000 Para fases de exploracion
FASE|l EVA 22 300 Vetas, mantos 100,000 Exploraciény prospeccion
FASE| SUPERIOR 3° 730 I0CG A definir Evaluacién en curso
FASE Il MOLINO 3° 7.200 I0CG 1570 a definir fase prospeccion
FASE| INDIANA 3° 238 I0CG a definir  fase prospeccién
FASE| TUINA 32 1.300 Vetas, brechas 250,000 Exploracién, Prospeccién
FASE| DESIERTO 32 55 I0CG a definir  Exploracion, Prospeccién
FASE Il PASTENES 32 5.873 I0CG 1570 Terminada Mina base, plantas Enami.
FASE Il CERRO CARMEN 32 8.262 I0CG 1570 200,000 Proyecto hierro vy Tierras Raras
FASE! TERESITA-BANDURRIAS 32 700 SEDEX a definir F;fgslzt;::nfzt'a I?:;if;;‘?;icems
FASE| BLANCO 32 6.979 Pérfido, Cu a definir  Exploracion y prospeccion
FASE| SALADO OESTE 32 2.532 I0CG a definir  fase prospeccién
FASE|1 BAYO 32 300 I0CG 100,000 Exploraciény prospeccion
FASE| NATALIA-FLORENCIA 4° 3.900 brechas, vetas a definir  fase prospeccién
FASE|l MERCEDITA 4° 3.963 Brechas, vetas adefinir  revisidn informacién
FASE| PROGRESO 42 906 . VeFas. a definir  Prospeccion profunda, terceros

diseminados

FASE| CATEDRAL RM 1.100 Vetas, stockwork a definir prospeg:i(in_f?ies tempranas




PROSPECTO EN FASE il

ENAMI

Mo b

Escala 1: [799500

[+]

—

Cerro Carmen
(CUPRUM’S)

/ Cpordenadas

l’ 7.084.000 / 385.000
j‘d -

=T

Prospecto
Florita - Pazota

AREA DE
INTERES
“TRABAJADA”

PROSPECTO: | FLORITA — PAZOTA

VEEEERELE IS Yacimientos tipo I0CG de Oxidos de Fe con Cu y Au subordinado, de control estructural y litolégico.

Ubicacion:

Propiedad Minera:

Expectativas:

Ubicado a 12 kildmetros al noroeste de la localidad de Diego de Almagro y a 100 kildmetros al NNE de Copiapé.

Las coordenadas UTM referenciales son N 7.084.000 m. y E 385.000 m.

Prospecto que ampara un total de 314 pertenencias que cubren 3.069 hectareas en las comunas de Diego de

Almagro y Chaiaral, Regién de Atacama.
N le=ls (21112 Se ha realizado una campafa de sondajes 5.300 m. en diamantina.

Potencial de yacimiento variable desde tamafio mediano, del orden de 10 a 25 millones de toneladas.

Inversiones: Se han ejecutado estudios de geologia escala 1:5.000, geoquimica de rocas, magnetometria terrestre en parte ya

— ejecutada y en proceso; Polarizacion Inducida /Resistividad en un sector.

S ———————————— L — T
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PROSPECTO EN FASE il

ENAMI

0 -PAF

12
Tarifaa
ENAMI -

36

Subtotal
R 0 - PAF
minimos

12

24
“money in the 36

ground”

Subtotal

VALOR TOTAL OPCION /ha

Explorador Adquiere

Alt. 1

40
150
300

550
1040

300
500
800

1600
2.640

90%

Area de interés
trabajada FASE llI

Alt. 2

35
100
135

370
640

400
600
1.000

2000

80%

3069 HA

Alt. 1
122.760
460.350
920.700

1.687.950

3.191.760

920.700
1.534.500
2.455.200
4.910.400

90%

v n un Wun

Alt. 2
107.415
306.900
414.315

1.135.530

1.964.160

1.227.600
1.841.400
3.069.000
6.138.000
8.102.160

80%

e e ———



RESULTADOS ESPERADOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI EINAMI

« Acelerar la recopilacion de la informacion relacionada con el potencial minero
de las concesiones en la cartera de ENAMI.

« Eliminacion de las areas capturadas, sin desarrollo de informacion relacionada.

« Aumento de numero de empresas desarrollando efectivamente labores de
exploracién minera (fomento a mercado “explorador-junior”).

« Enfoque efectivo y eficiente de los recursos de las empresas en superficies
especificas de interés.

« Con el esquema de negociacion directa de multiples areas, se genera un
mensaje a las empresas o consorcios de exploracién que deben priorizar sus
actividades regionalmente para el desarrollo de sus actividades de busqueda
minera.

* Minimizar la especulacion.

» Resolver de manera eficiente y efectiva los procesos de negociacion directa u
otro sistema, en el menor tiempo posible de manera de traspasar el costo de
patentes al oferente-interesado en la exploracion.

» Planificar a 3 anos ingresos esperados por pagos de opcion establecidos vy
tener un calendario de compromisos de inversion sobre el activo minero en
asociacion.

e —




RESULTADOS ESPERADOS: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI

NEGOCIOS MINEROS

0 -PAF
12

Tarifa a ENAMI (USS$) 24
36
Subtotal

Gastos minimos en 12
exploracién (USS) 24
36
Subtotal
Total
Explorador Adquiere
PARTICIPACION ENAMI

« Hoy estamos en condiciones de negociar 66.750 ha en el corto plazo con prospectos
categorizados en las distintas fases.

66.750 HA

PROSPECTO FASE | PROSPECTO FASE Il PROSPECTO FASE il

45766 15750 5234 66750
$915.320 $393.750 $209.360 $1.518.430
$1.372.980 $1.890.000 $ 785.100 $ 4.048.080
$3.661.280 $ 3.150.000 $1.570.200 $ 8.381.480
$ 6.407.240 $5.512.500 $2.878.700 $14.798.440
$ 12.356.820 $ 10.946.250 $5.443.360 $ 28.746.430
$5.949.580 $2.362.500 $1.570.200 $9.882.280
$9.153.200 $4.331.250 $2.617.000 $16.101.450
$ 18.306.400 $ 7.087.500 $4.187.200 $29.581.100
$ 33.409.180 $13.781.250 $ 8.374.400 $ 55.564.830
$ 45.766.000 $ 24.727.500 $13.817.760 $ 84.311.260

70%
30%

90%
10%

90%
10%

ENAMI
EN 3 ANOS




PROMOCION: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI EINAMI
PUBLICOS E INTERES

EXPLORACION
JUNIOR

EMPRESAS
DESARROLLADORAS
DE TECNOLOGIA DE
PROCESAMIENTO Y
RECUPERACION

GRAN Y
MEDIANA

MINERIA




PROMOCION: OPCION DE EXPLORACION Y ASOCIACION CON ENAMI EINAMI
COMO HACER NEGOCIOS CON ENAMI?
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ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD
INFORMACION DIGITAL Y FISICA
AUTORIZACION DE VISITAS A TERRENO

ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD
PROGRAMA DE EXPLORACION Y/O
DESARROLLO

PROPUESTA
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NEGOCIACION ’

COMITE DE PROPIEDAD Y NEGOCIOS MINEROS - ENAMI ’




ASOCIACION PARA LA EXPLORACION EN PROYECTOS DE ENAMI

Tomas Neira Ojeda
Jefe de Unidad de Desarrollo Minero
tneira@enami.cl
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